
Programa de Partners
Para asegurar el éxito en las implantaciones de Bingo 
Intelligence se requiere la coordinación entre clientes, 
consultores y Bingo Intelligence. Es necesario establecer 
relaciones win-win-win, donde cada una de las partes se 
beneficie con la colaboración.

El objetivo de este programa de partners es identificar un 
conjunto de empresas cualificadas y poder recomendarlas 
a nuestros clientes. Estos aliados estratégicos deben estar 
adecuadamente formados y haber demostrado su capacidad 
para implementar con éxito proyectos de Business 
Intelligence de diferentes tamaños y características. Por 
supuesto, Bingo Intelligence ofrece todo el soporte comercial 
y técnico a los partners. 

¿A quién va dirigido?
Este programa va dirigido a empresas tecnológicas y consultoras 
de negocio que tienen el Business Intelligence como una parte 
importante de su negocio.

Pensamos que la modernización tecnológica en general, 
y los sistemas de Business Intelligence en particular, son 
herramientas necesarias para mejorar los procesos de las 
organizaciones y mejorar su productividad. Gracias al software 
de BI, los usuarios pueden acceder y analizar los datos, y tomar 
mejores decisiones. Creemos que la facilidad de uso y la agilidad 
en el acceso a la información son elementos imprescindibles 
en un software de Business Intelligence de hoy en día. 

Queremos que nuestros clientes obtengan un rápido retorno 
de la inversión, y que puedan conocer y actuar sobre su negocio 
sin que el software o la tecnología supongan una barrera. 

Si piensas como nosotros, 
este programa es para ti.
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Contacta con nosotros

¿Qué ventajas ofrece?
Visibilidad
Los partners aparecen en un lugar destacado en  
www.bingointelligence.com, en el blog corporativo,  
y en los eventos organizados por Bingo Intelligence.

Formación
Bingo Intelligence ofrece formación a los partners a precios 
especiales, incluyendo dos jornadas gratuitas anuales.

Conocimiento
Los colaboradores mantienen contacto directo con Bingo 
Intelligence, y reciben información actualizada sobre la 
evolución del producto. Además, los partners tienen acceso a 
versiones actualizadas del software.

 

Marketing 

Bingo Intelligence ofrece su apoyo en la elaboración de ofertas ♦♦
comerciales y la preparación de prototipos.

Bingo Intelligence no compite con los partners en la oferta ♦♦
de servicios.

Bingo Intelligence recomienda y apoya a los partners locales ♦♦
en los procesos de selección frente a otros competidores, 
respetando siempre la libertad de elección del cliente.

La presentación de ofertas comerciales será conjunta ♦♦
en el caso que así lo requiera el partner o el cliente. 

Ventajas económicas

Los partners obtienen interesantes márgenes ♦♦
comerciales sobre el precio de las licencias.

Los partners pueden disfrutar de la plataforma Bingo ♦♦
Intelligence para su uso interno a unos precios muy 
reducidos. 

El coste de pertenecer a este programa de partners es de ♦♦
sólo 1.000 euros anuales.


